Orange Niger

Avec une population d’environ 13 millions d’habitants en forte
augmentation et un taux de pénétration mobile inférieur a 5%, le Niger
offre d’importantes perspectives de croissance.

Le 7 décembre 2007, le groupe Orange obtenait une licence globale au
Niger. Il est le 4°m opérateur entrant sur le marché nigérien aprés Zain,
Telecel et Sahelcom.

Orange Niger ambitionne de devenir I'opérateur de télécommunications
leader, tant en parts de marché qu’en couverture du territoire.
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d’information performant et évolutif pour son lancement dans un délai
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un délai record :
mise en production

en 4 mois

_ fin juin 2008, moins de 7 mois aprés I'obtention de la licence, Orange
un Compte unique et Niger lancait ses réseaux mobile, internet et fixe adaptés aux différents
convergent pour tous les segments du marché nigérien
types de services deux semaines aprés, Orange Niger enregistrait plus de 100 000

une facturation adaptée nouveaux clients

aux familles et aux entreprises localités couvertes : Niamey, Zinder, Maradi, Tahoua et Birnin Konni.
Plus de 30 autres villes seront couvertes d’ici fin 2008

Orange Niger se démarque des autres opérateurs en place par le lancement
sur le marché d’offres hybrides (services mixtes post et prepaid)
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Orange Niger

Offering quality services while remaining accessible to most
Nigeriens, such is the challenge handled by Orange group teams.

Purpose: Enabling Orange Niger to have at its disposal an Infor-
mation System efficient and scalable for its launch in record time.

Strong participation of Sofrecom teams on all IS components with
the implementation of a convergent billing/rating, of a CRM and of all
IS blocks allowing the billing of prepaid/postpaid GPRS/Edge, and
WiIMAX convergent offers.

Sofrecom also provides local teams with support and assistance.
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creating value for operators

With a rising population of about 13 million people and a mobile
penetration rate of less than 5%, Niger offers major growth
opportunities.

On December 7th 2007, Orange group obtained a global licence in
Niger. It is the 4th operator entering the Nigerien market, after Zain,
Telecel and Sahelcom.

Orange Niger wishes to become the leading operator in Tele-
communications both in market shares and territory coverage.
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end of june 2008, less than 7 months after obtaining the licence,
Orange Niger launched its mobile, internet and fixed networks
adapted to the different segments of the Nigerien market

two weeks later, Orange Niger recorded more than 100 000 new
customers

the cities covered are: Niamey, Zinder, Maradi, Tahoua and Birnin
Konni. More than 30 other cities shall be covered by the end of 2008

Orange Niger distinguishes itself from the other existing operators
via the launch of hybrid offers (mixed post and prepaid services)
on the market
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